JARCIEU

Les pepmleres Gulllot Bourne en voie de redressement

Pierre de Prémare et Rodolphe Debruille espérent vendre 2 500 a 3 000 arbres par an. Photo Le DL/ELl. -

Is sortent la téte de I'eau, mais

n‘ont pas encore atteint la rive.
La métaphore n’est pas pour dé-
plaire a Pierre de Prémare, le
nouveau patron des pépinieres
Guillot-Bourne. Depuis le
1er aolt, sa holding, qui possede
également le Domaine de Chape-
lan ‘a Feyzin et une pépiniere
fruitiere dans la Drome, a repris
I'entreprise familiale de Jarcieu
qui connaissait de grandes diffi-
cultés depuis quelques années.

“Aprés avoir été un temps en con-
currence avec un projet de Scop. -

porté par les salariés, il a finale-
ment convaincu le tribunal de

‘commerce de présider aux desti-

nées de cette société spécialiste
de la production d’arbres haut de
gamme. Il a donc, en investisse-
ment global, mis prés d’un million

d’euros sur la table et repris la

totalité des salariés pour donner
une seconde chance a ce fleuron
de la pépiniere frangaise, qui
plante aujourd’hui des arbres de

- luxe qui seront vendus dans cing

a dix ans. Un prestige historique
qui, malheureusement, ne va pas

suffire pour retrouver le chemin
de la croissance. Guillot-Bourne
va donc devoir faire son aggiorna-
mento. «Notre gros challenge va

&tre de ne pas immobiliser trop

d’argent pour produire les arbres.

- Nous devons aussi baisser nos

prix, tout de suite. Il est indispen-
sable que nous recollions aux prix
du marché », insiste Pierre de
Prémare. « Lobjectif est de vendre
2500 a 3000 arbres par an,

_minimum», précise Rodolphe De-

bruille, technico-commercial
dans la société.

!

Lentreprise devra aussi trouver de
nouveaux relais de croissance
pour assurer sa pérennité. La di-
rection réfléchit ainsi a se déve-
lopper un peu sur le marché des
arbres en grands bacs.

Autre réflexion engagée : celle de
« devenir fournisseur de confréres
sur de gros appels d'offres, en
leur fournissant les grands arbres
prévus dans le marché », détaille
Pierre de Prémare. La pépiniére

pense aussi a surfer sur la vague
" du “zéro phyto” en travaillant des

a présent sur des variétés d'ar-
bres plus résistantes de maniere

a les proposer a des collectivités |

qui voudront, a terme, se lancer
dans l'aventure des espaces verts
sans aucun traitement phytosani-
taire. « C'est une de nos difficultés
principales. Nous devons trouver
aujourd’hui les arbres qui se ven-
dront dans cing ou dix ans. »

En-attendant de développer ces
marchés spécifiques: pour I'ave-
nir, la PME voit son carnet se
remplir, de maniere satisfaisante,
pour le moment. Elle a confirmé
des commandes de clients pros-
pectés par I'ancienne direction et
vu de beaux contrats étre renou-
velés. En région parisienne, I'en-
treprise Design Park vient ainsi de
passer commande de 40 féviers

. d’Amenque un paysagiste vient

de donner son accord pour
I'achat de 180 000 euros d'ar-
bres qui borderont le nouveau
siege d’Airbus a Toulouse et le
client historique qu’est le Conseil
départemental des Hauts-de-Sei-
ne vient, pour quatre ans, de
renouveler sa confiance aux pépi-

niéres Guillot-Bourne sur un mar- -
ché de fourniture darbres qui:-

pése de 120 a 190 000 euros
selon les annees
Emily IMBERT

PEPINIERES GUILLOT-

BOURNE EN BRE

ACTIVITE : pépiniériste
CREATION : 1871
IMPLANTATION : Jarcieu et
Chatte ;

CHIFFRE D’AFFAIRES : entre
1,8 et 2 M€ prévus sur
I’exercice en cours
EFFECTIFS : 17 salariés
permanents et des saisonniers
RESULTAT NET : NC
REPARTITION DU CAPITAL:
filiale a 100 % de la holding
Valdeshois détenue a 52 %
par.Pierre de Prémare, 28 %
par des proches de Pierre
de Prémare et 20 % par

un business angel.
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